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Ausgangssituation: 

Nach ihrer Weiterbildung zum/zur technischen Fachwirt(in) sind sie bei einem Möbelhersteller tätig. 

Dieser bietet ein breites Produktionsprogramm an. Alle 3 Preissegmente werden angeboten. Zu den 

Kunden gehören Möbelhäuser, Online-Versender und auch Discounter. Ihre Unternehmensleitung 

erwägt, das Geschäftsfeld zu erweitern und zukünftig auch Banken und Versicherungen als 

Kundengruppen anzusprechen.  

Ihre Aufgabe: 

Bisher haben Sie Ihre Produkte über Handwerker und Baumärkte vertrieben. In einem Projekt sollen 

Sie an der Neuentwicklung einer Direkt-to-Consumer-Vertriebsstrategie mitwirken. 

Stellen Sie dar, wie Sie konkret vorgehen würden und berücksichtigen Sie auch mögliche logistische 

Aspekte. 

 

HINWEIS:  

Im Buch: „Leitfaden für die mündliche Prüfung“ findest du viele weitere Übungsaufgaben mit Lösungen sowie wertvolle 

Hinweise zu möglichen Fragen im Fachgespräch. 

 

Hier findest du unsere Bücher + Seminare: https://der-pruefer.de/shop/technischer-fachwirt/ 

Video-Playlist für den Wirtschaftsfachwirt: https://www.youtube.com/playlist?list=PLRGPOTz4dkihoF4C-yBCrejB_dQala2Bo 

FAQ mündliche Prüfung: https://der-pruefer.de/faq 
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